Retten i Glostrup

Udskrift af dombogen

DOM
Afsagt den 17. november 2008 i sag or. BS 1-161/2007:

T.W. Autodele ApS (Forlaget Mercy ApS)
Vedovej 16

8560 Kolind

mod

Skandinavisk Motor Co. A/S

Skoda

Park Alle 355

2605 Brondby

Per Randlav Petersen og Helle Brasch har medvirket som sagkyndige dom-
mere i denne sag.

Sagens baggrund og parternes pistande

Sagen vedrorer sagseger T.W. Autodele ApS's (TWA) erstatningskrav som
folge af sagsegte Skandinavisk Motor Co. A/S's (SMC) misbrug af domine-
rende stilling pa markedet for reservedele til biler af maerket Skoda. TWA er
konkurrent til SMC.

Sagsegerens pastand er betaling af 1.502.548 kr. med tilleg af procesrente
af 517.397 kr. fra den 31. december 2002, af 663.559 kr. fra den 31. decem-
ber 2003 og af 321.592 kr. fra den 31. december 2004 til betaling sker.

Sagsegtes pastand er frifindelse, subsidiztt betaling af et efter rettens sken
fastsat mindre beleb med tilleg af procesrente fra sagens anleg.

Oplysningerne i sagen

Pa baggrund af en klage fra Tage Winther fastslog Konkurrenceradet den 31.
august 2005, at Pradan Auto Import A/S (nu Skandinavisk Motor Co. A/S) i
perioden 1. januar 2002 til 17. september 2004 i strid med konkurrencelo-
vens § 11 ved anvendelsen af en loyalitetsrabat med det formal at holde kon-
kurrenter ude af markedet har misbrugt sin dominerende stilling pa det
danske marked for originale reservedele il biler af market Skoda.

Konklusionen af Konkurrenceradets afgerelse er sdlydende:

"Pradan har en meget stark, dominerende stilling pé det velevante
marked. Dels i kraft af deres markedsandel, dels i kraft af deres sam-
handelsforhold og status som autorisationsgiver til en meget stor del af
deres potentielle kunder.




Pradan har udviklet og opereret et rabatsystem, som har haft til Formdl
at fastholde deres markedsandel og dermed holde evt. konkurrenter
ude al markedet,

Rabatsystemet er kabsmalsbestemt og cr baseret pi Pradans arlige salg
af reservedele fordelt pA antallet af indregistrerede Skoda-biler i Dan-
mark gennem de seneste fem &r. Her cr de solgte reservedelskvoter
fordelt pa de enkelte reparaterer. Rabatsystemet premierer herefter de
reparatgrer, der indkeber en sidan m=uogde, at Pradans stilling pa mar-
kedet fastholdes. De reparaterer, der ikke indkaber en sédan m=ngde,
skal @ge deres indkeb aret efter, for at kvalificere sig til rabatten,

Opnis kebsmélet, belennes man udover kebsmélsrabatten med mulig-
heden for "ekstrarabat" og “merkebsrabat”. Disse rabatter er ikke i sig
selv ulovlige; men deres betydning for loyalitetsvirkningen af den u-
lovlige kabsmalsrabat, skal medtages i vurderingen.

Den samlede rabat, som kobsmélets opnéelse og evt. ekstrarabat og
metkebsrabat udleser, er af en sadan stenrelse, at det ikke er realistisk
for konkurrenter at kunne konkurrere pd marginalkgb. En helt ny mar-
kedsakter skal siledes med det samme overtage hele salget, Det er ik-
ke realistisk p4 et normalt marked - og slet ikke p4 et marked hvor af-
tagerne er s& bundet til konkurrenten soro tilfeldet er med autoriserede
reparaterer og bilimporterer. At overtage hele salget umuliggeres
yderligere af, at reparatererne er forpligtede til at indkebe reservedele
fra importeren til brug ved reparationer daekket af garanti, gratis servi-
e og tilbagekaldelser.

Pradans rabatsystem har sdledes haft til formadl at fastholde Pradans
markedsandel, og holde nye akterer ude af markedet,

Det kan konkluderes, at Pradan Auto Import A/S (nu Skandimavisk
Motor Co. A/S) har misbrugt selskabets dominerende stilling, jf. kon-
kurrencelovens § 11, p& markedet for originale Skoda-reservedele ved
anvendelse af en reckke ikke-omkostningsbetingede rabatformer. Mis-
brugets form4l har varet at fastholde Pradan Auto Import A/S' meget
store, dominerende markedsandel, ved at lukke for tilgangen til marke-
det for alternative reservedelsieveranderer.”

Konkurrenceradets afgerelse er ikke rettidigt indbragt for Konkwrrenceanke-
naevnet. ] forbindelse med en provelse af spergsmalet om henvisning til So-
og Handelsretten har @stre Landsret ved kendelse af 4. jannar 2007 fastslaet,
at Konkurrenceradets afgerelse af 31. august 2003 er endelig, saledes at
domstolene ikke i forbindelse med erstatningssegsmélet kan efterprove den-
ne afgarelse.

Den 21. maj 2007 meddelte Statsadvokaturen for s®rlig skonomisk krimina-
litet, at efterforskningen mod-Skandinavisk Motor Co. ApS indstilles i med-
for af retsplejelovens § 749, sik. 2, idet der ikke er rimelig formodning om,
at et strafbart forhold, som forfelges af det offentlige, er begéet, jf. retspleje-
lovens § 742, stk. 2.

Ved pakravsskrivelse af 6. juli 2006 gjorde sagseger et erstatningskrav gel-
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dende mod sagsagte for tab af mistet omsztning som falge af konkurrence-
lovsovertreedelsen.

Sagseger har opgjort sit tab siledes:

Det samlede marked i perioden pr. &r (baseret pi Konkurrenceridets
opgerelse for 2003): 65.886.141 kr. For perioden 1.1.2004-
17.9.2004: 52.159.862 kr.

Sagsegtes markedsandel heraf (baseret pi Konkurrencerddets opgerel-
se 11 77.4 pet. for 2003): 77 pet.

Sagsogtes markedsandel, hvis misbruget ikke havde fundet sted
(baseret pa sagsepers sken): 50 pet.

Sagsopgers faktiske markedsandel i de tre &r (baseret pd sagsegers Ars-
rapporter og Konkurrenceridets opgerelser): 5,03 pct.

Sagsogers skennede markedsandel, hvis misbruget ikke havde fundet
sted (baseret p en proportional fordeling mellem de gvrige markeds-
deltagere 1 forhold til den antagne faktiske markedsandel): 10,93 pet.

Sagsegers mistede omseming i misbrugsperioden udger herefter:
2002: 3.887.282 kr.
2003: 3.887.282 kr.
2004: 3.077.432 k.

Sagsagers overskudsgrad i henhold til realiseret salg de pigeldende
&r, jf. rsrapporter, udger herefter:

2002: 13.31 pet.

2003: 17.07 pet.

2004: 10.45 pct.

Sagsggers mistede avance i misbrugsperioden er herefier:
2002: 517.397 kr.

2003: 663.559 kr.

2004: 321.592 kr.

Talt: 1.502.548 kr.

Sagsegte afviste kravet ved brev af 17. juli 2006.

Der er fremlagt sagsagers katalog over Skoda-reservedele samt kundelister
for savel sagseger som sagsegte. Endvidere er fremlagt sagsegers arsrappor-
ter for 2002-2004. Endelig er fremlagt brev af 19. august 2008 fra en kunde
hos sagsager. Af brevet fremgir, at der hos sagseger efter kundens opfattelse
var bedre avance og hurtigere levering, end man havde varet vant til som
autoriseret leverander.

Forklaringer

Tage Winther har forklaret bl.a., at han har drevet virksomhed med salg af
reservedele til Skoda siden 1994. Han solgte virksomheden 1 2006. Han im-
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porterede originale Skoda-reservedele pa baggrund af aftaler direkte med
producenterne, der leverer til Skoda-fabrikkerne, og han kunne derfor kebe
og s&lge delene mere fordelagtigt end sagsegte, der skulle betale avance til
Skoda-fabrikkemne. Hans kunder var primert Skoda-forhandlere, der ikke
l&ngere var autoriserede. Han ville gerne ind pa markedet hos de autorisere-
de forhandlere, og det lykkedes ogsa for si vidt angdr en forhandler, J.H.
Auto i Valby, der var hans sterste kunde. Han har oplevet mange hindringer
fra sagsagte, som sad pa over 90 pct. af markedet for s& vidt angar de autori-
serede forhandlere. Sagsegtes kebsmalsrabatter betod en nedgang 1 hans om-
s&tning og gjorde det umuligt for bam at komme ind pa markedet, og han
klagede derfor til konkurrencemyndighederne. Oms=tningsnedgangen til
J.H. Auto var pa ca. 400.000 kx. Der var stort set kun bam og sagsegte pa
markedet for Skoda-reservedele i Danmark. Han solgte dog ogsa reservedele
til andre grossister, bl.a. Mekonomen. Han havde ogsa andre autoriserede
forhandlere som kunder, men dem mistede han igen. Han mener, det var,
fordi de frygtede, at sagsegte ville fyre dem. Han mener, sagsogtes kobs-
malsrabat var rettet direkte mod ham som den eneste reelle konkurrent. Salg
af reservedele var sagsogtes guldeg. Efter at kabsmalsrabatten var ophevet,
genvandt han ikke sin omsztning fra fer. Han behgvede ikke ligge inde med
sjzldne varenumre, men han var lagerferende pa alle de relevante varenum-
re, ogsé flere end angivet i det fremlagte katalog. Han leverede ogsa alterna-
tive dele fra Kina. I perioden 2001-2002 steg hans omsating fra salg til de
fyrede Skoda-forhandlere, men han gik glip af salg til de autoriserede for-
handlere. Han ville have kunnet efterkomme en sterre efterspergsel uden
ogede omkostninger. Hans priser var 30-60 pct. lavere end sagsegtes. Flan
havde flere kunder, end det fremgar af den fremlagte kundeliste, men han
enskede ikke udlevere de autoriserede forhandlere ved at angive dem pa
hjemmesiden. Hans salg kunne i princippet godt opdeles pa autoriserede og
uautoriserede kunder, men en séden er ikke fremlagt. Hans lagerbeholdning
havde en vzrdi pa ca. 1,6 mio. kr.

Kim Skovgaard Rasmussen har forklaret bl.a_, at han er administrerende
direktor i Scandinavisk Motor Co A/S, der 1 1999 overtog Pradan Auto Im-
port A/8. SMC importerer bl.a. Skoda og driver ogsé detailsalg. Skoda ud-
gar ca. 15 pet. af virksombedens samlede omsztning. SMC s=zlger kun re-
servedele til autoriserede servicepartnere, der dels selv anvender delene, dels
videreszlger til private eller uautoriserede vaerksteder. SMC og service-
partnerne er gensidigt athengige af hinanden. Servicepartnere er forpligtede
til at opfylde en reekke krav, herunder investering i udstyr mv. Omvendt un-
derstetter SMC servicepartnemes salg. SMC har interesse i, at det gar godt
for servicepartnerne, fordi det er dem, der skaber salget. Kun de autoriserede
servicepartnere kan udfere garantiarbejde, reklamationsarbejde og tilbage-
kaldsarbejde. Typisk har de autoriserede vaerksteder kontakt til bilerne de
forste 4Y5-5 ar. Herefter er ejerme mindre indstillet pa at ofre originale kom-
ponenter pa bilerne, SMC s=lger originale reservedele og i et vist omfang
ogsé uoriginale reservedele. SMC ma have alle reservedele og mé derfor ha-
ve en stor lagerbeholdning, svarende til ca. 10.000 varenumre til en vardi af

Side 4/10



ca. 15 mio. kr. Han mener ikke, det kan passe, at TWA er lagerforende 1
4.000 varenumre med en varelagervardi pa kun ca. 1,6 mio. SMC har man-
ge konkurrenter pa levering af reservedele. Servicepartnere er forpligtede til
at kabe 30 pet. af deres forbrug hos SMC som importer. Af de frie leveran-
cer kebes en del hos SMC. Resten kabes hos FTZ, Mekonomen, i udlandet
eller ved direkte salg uden om importeren. Han kan hverken be- eller af-
krzefte Konkurrencerddets opgerelse af markedet til 65 mio. kr. Det er kor-
rekt, som angivet i Konkurrenceradets afgerelse, at SMCs omsztning af
Skoda-reservedele i Danmark i 2003 var ca. 51. mio. kx. SMC tilbyder kun-
derne en rekke attraktive servicefordele, bl.a. dag-til-dag-levering, effektiv
automatisk lagerstyring via edb, der begrenser kundernes administrations-
og lageromkostninger, tilbagekeabsrutiner og produktsikkerhed. SMCs priser
har ligget nogenlunde stabilt gennem érene. Servicepartnerne keber ca. 80-
90 pct. af deres reservedele hos SMC. I dag yder SMC en flad rabat pa 4%
pet. Der er ikke lengere tale om en kebsmalsrabat. Der var ingen endring i
kobsmenstret, da kebsmélsrabatten blev ophavet. ] H. Auto er kunde hos
SMC. Kundens kab har varet konstant, bortset fra et dyk i 2004, der skyld-
tes et fald i bilsalget. Under perioden med kebsmalsrabat ydede SMC samlet
en rabat pa ca. 6 pct., svarende til ca. 3 mio. kr. pr. &r. Den enkelte forhand-
ler kunne opné en hgjere rabatprocent, men ikke alle forhandlere ndede der-
es kebsmal.

Statsautoriseret revisor Berge Hove har forklaret bl.a., at han har veret re-
visor for sagseger. Han har ikke lavet tabsopgerelsen og har ikke verificeret
tallene. Ifelge tabsopgerelsen er der foretaget en forholdsmeassig fordeling i
forhold til markedsandelen af den skennede tabte omsetning pa 27 pet. Han
kan ikke se, om sagseger burde have haft en sterre del af de 27 pet. end be-
regnet. Han mener, det opgjorte tab burde have varet ansat hejere, idet sag-
segers faste omkostninger til lagerkapacitet, bogholderi og salg ikke ville
vare steget som falge af en pget omsetning. [ stedet for at tage at tage ud-
gangspunkt i nettoavancen ville det derfor have vaeret rigtigere at tage ud-
gangspunkt 1 bruttoavancen og fratre=kke et belgb pa ca. 200.000-300.000
kr. til de faste omkostninger. Da Tage Winther solgte TWA, udgjorde good-
will 95 pet. af prisen. Prisen ville have vret sterre, hvis omsathingen hav-
de vaeret storre. Omsetningen for 2005 var 5.150.000 kr. Omsetningen for
2004 var 4.800.000 kr. Omsztningen steg fra den 17. september 2004 til den
31. december 2004 og udgjorde i perioden 1.375.000 kr.

Lars Beg, Roskilde Bilcenter A/S, har forklaret bl.a., at virksomheden szl-
ger og servicerer Skoda-biler primeert til private. Virksomheden kaber pri-
mart reservedele hos SMC. Virksomheden keber hver dag. I alt kebes for
ca. 1,5 mio. kr. pr. ar. Kobene hos Pradan skete dengang via telefax, men
sker nu via edb pa baggrund af automatisk lagerstyring. Virksomheden ser-
vicerer primrt biler de forste 3-4 4r og kun i mindre omfang ®ldre biler.
Virksomheden keber ogsa hos FTZ og Mekonomen, men primeert til andre
biler. Han kender TWA og har ogsé foretaget to keb der i 2004, men det
blev ikke til mere. Virksomhedens kebsmenster har ikke ®ndret sig pa
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grund af kebsmélsrabatten, eller da denne blev oph&vet. Det er bekvemt at
handle hos SMC, og leveringssikkerheden er stor. Prisen spiller en rolle,
men ogsa sortiment og leveringssikkerhed er vigtig. Vitksomheden ensker
ikke at have et stort lager. Virksomheden opnéede sine kebsmal i 2 af arene.

Jens Iversen, Nastved Autocenter A/S, har forklaret bl.a., at virksomheden
driver salg af og vaerksted for Skoda. Varkstedsdelen udger en vesentlig del
af omsaetningen. Virksomheden kaber en del reservedele hos SMC, men ko-
ber ogsé hos lokale grossister, herunder FTZ og Mekonomen. FTZ er place-
ret i n@romridet og handler ogsé hos dem. Virksomheden har fiet mailingli-
ste fra TWA, men har ikke handlet der. Virksomheden har aldrig faet besog
fra TWA. Prisen er ikke eneafggrende. Det er ogsé vigtigt at kunne have til-
tro til, at leverandpren bliver pd markedet bl.a. af hensyn til produktansvaret.
SMC foretager ogsa natlevering. Det kan ikke betale sig at shoppe rundt
mellem leverandererne. Han skifter ikke leverander, fordi han modtager en
mailingliste. Virksomheden har en prismzessigt god aftale med SMC, der
ogsa leverer alternative dele. Indkebsmenstret har ikke =ndret sig de senere
ar. I drene 2002-2004 handlede virksomheden hos Pradan og néede sine
kabsmal.

Parternes synspunkter

Parterne har i det veesentlige procederet i overensstemmelse med anbringen-
derne i deres péstandsdokwmenter, som er gentaget og uddybet under hoved-
forhandlingen.

Sagseger har navnlig gjort fulgende gaeldende:

Sagsegtes markedsadfeerd var i strid med konkurrenceloven, idet sagsegtes
rabatsystem udgjorde et ulovligt misbrug af sagsegtes dominerende stilling.
Konkurrenceradet har fastslaet, at sagsogtes markedsadferd var ulovlig. Af-
gorelsen er endelig og skal laegges upravet til grund under denne sag.

En konstateret overtrazdelse af konkurrenceloven udger en erstatningspligt-
padragende handling og dermed et tilstreekkeligt ansvarsgrundlag, idet over-
treedelse af konkurrencereglerne udger en overtreedelse af en offentligretlig
forskrift og dermed en culpgs handling. Det af sagsegte anvendte rabatsy-
stem havde et culpest formal, idet formalet var at holde konkurrenterne -
heriblandt sagseger - ude af markedet. EF-domstolen har anfert, at selve den
omstendighed, at der er begéet en overtradelse af fallesskabsretten, kan
vaere tilstreekkelig til at bevise, at der foreligger en tilstrackkelig kvalificeret
overtreedelse, og den danske konkurrencelov skal anvendes i overensstem-
melse med de EU-retlige konkurrenceregler. Der er ikke helt ekstraordinere
omstendigheder til stede 1 denne sag, som kan begrunde, at en lovovertrae-
delse ikke er erstatningspadragende handling.

Sagsegtes ulovlige markedsadfaerd har holdt de gvrige markedsdeltagere
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delvist ude af markedet, hvorfor kravet om arsagssammenh®ng dermed er
opfyldt. Det var stort set umuligt for konkurrenterne - heriblandt sagsager -
at komme til at levere til kebeme, selvom fx sagseger var billigere end sag-
swgte uden rabatten for identiske produkter. Rabatten havde til formal at sik-
re, at koberne dekkede hele eller langt starstedelen af deres indkebsbehov
hos sagsegte, og at den konkurrenceudsatte del af markedet dermed blev af-
lukket,

Det var sagsegtes hensigt med sin adfierd at holde de andre konkurrenter -
heriblandt sagseger - ude af markedet, hvorfor kravet om adakvans dermed
er opfyldt.

Sagspger har som folge af sagsegtes ulovlige adferd lidt et ekonomisk tab,
der pd baggrund af et forsigtigt sken kan opgeres til 1.502.548 kr. Idet sag-
spgers oms®tning i al vasentlighed udger salg af reservedele, kan sagsegers
samlede overskudsgrad anvendes ved erstatningsopgoerelsen i stedet for en
decideret omkostningsallokering. Sagsegers omkostninger ville ikke have
veeret tilsvarende sterre. Der tages ved erstatningsopgerelsen ikke hensyn til,
at sagsegtes overskudsgrad formentligt ville have vaeret storre i fraveer af
sagsogtes markedsmisbrug. Der tages ved erstatningsopgerelsen heller ikke
hensyn til folgetab i form af mindre vardi af virksomheden o.lign.

Erstatningskravet skal som folge af dets beskaffenhed i medfer af rentelo-
vens § B, stk. 2, jf. § 3, stk. 5, till=gges renter i overensstemmelse med sag-
segers pastand, idet s@xlige forhold begrunder dette, jf. U.2005.2171H, og
den anvendte opgerelsesmade pa ingen méde er ugunstig for sagsegte.

Sagsegte bar navnlig gjort falgende geeldende:

Ansvarsgrundlag

SMCs péastiede overtreedelse af konkurrenceloven udger ikke en sé kvalifi-
ceret overtredelse, at Konkurrenceradets afgarelse i sig selv skulle udgere
det tilstrekkelige ansvarsgrundlag for det af TWA pastiede erstatningskrav.
Hertil métte i hvert fald kraeves en pavisning af, at SMC subjektivt havde til-
straebt en ekskluderende virkning mélrettet mod at fratage TWA en omszt-
ning eller med rimelighed have forudset en sddan virkning. SMCs forhand-
lere og reparaterer ville selv uden rabatten fortsat have kebt sterstedelen af
deres reservedele fra SMC. Rabatten havde til formél at beleune reparaterer,
hvis indkegb var stabile, idet det af omkostningsmassige grunde var i SMCs
interesse, at salget af reservedele forblev stabilt. Saedvanlige, omkostnings-
relaterede rabatformer er ikke retsstridige. At SMC med rimelighed betrag-
tede sin rabatform som lovlig, stettes da ogsa afgerende af, at SGK ikke har
fundet anledning til at tiltale SMC for overtr=delse af loven. SMCs péstéiede
overtreedelse af konkurrenceloven er ikke af en sddan grovhed, at der skulle
vare anledning til at lempe beviskravene til de gvrige erstatningsbetingelser.

Beskyttet interesse



TWA er ikke beskyttelsesobjekt 1 relation til Konkurrencelovgivningen, idet
der ingen som helst offentlig interesse er i at beskytte konkurrenternes, her-
under TWAS, indtjening som sddan. SMCs rabatordning s=nkede priseme
for SMCs kunder og dermed i sidste instans forbrugerne. Der er ingen of-
fentlig interesse i, at SMC generelt undlader at yde rabat til sine kunder og
dermed kraver hejere priser.

Konkurrencestyrelsens afgerelse er ikke alene begrundet med en péstéet eks-
kluderende virkning, men tillige med at SMC har overtrddt konkurrencelo-
ven ved at diskriminere mellem sine egne kunder. I det omfang der forligger
en overtrzedelse begrundet i dette forhold, kan en evt. skadevirkning ikke
vere relevant for TWA.

Kausalitet og adekvans

Der er ikke dokurnenteret nogen arsagsforbindelse mellem SMCs rabatord-
ning og det af TWA péstéede tab. I relation til et erstatningskrav i denne sag
kreves dokumentation for den konkret afskermende effekt. Det kan ikke pa
baggrund af Konkurrenceradets afgerelse konkluderes, at sagsogtes adferd
nedvendigvis har medfert, at sagsggte pa ulovlig vis har holdt TWA og de
gvrige konkurrenter ude fra en vacsentlig del af markedet, eller legges til
grund, at den konkurrencebegransende hensigt ogsa har haft de gnskede
konsekvenser i markedet. TWA ma pa selvsteendigt grundlag dokumentere
arsagsforbindelse, og dette er ikke sket.

Der er en sa vaesentlig forskel pa parternes forretningsform og kundeunder-
lag, at der ikke er nogen rimelig grund til at antage, at anvendelse af den om-
stridte rabatordning i perioden 2002-2004 medforte, at TWA blev udelukket
fra leverancer, der uden rabatten matte antages at have fundet sted i denne
periode. Kundernes bevaggrunde til at foretrazkke indkeb af reservedele hos
SMC frem for hos TWA var ikke knyttet til rabatordningep, men til en r=k-
ke andre forhold, herunder SMCs integrerede bestillings- og lagerstyringssy-
stem, lagerforing af et komplet program af reservedele, dag-til-dag levering,
radgivning mv.

Bevis for kausalitet métte baseres pa en fuldstzndig og rimeligt dokumente-
ret beskrivelse af TWAs forretning feor, under og efter den nzvnte petiode.
En sidan komparativ beskrivelse mangler, og TWA har - trods opfordring -
end ikke fremlagt regnskaber for perioden fer og efter den omstridte rabat-
ordning, der kunne indicere, at rabatten medfprte et fald i TWAs omsaetning.
At SMCs andel af markedet for salg af originale reservedele uden anven-
delse af den omstridte rabat ville vaere faldet fra 77 % til 50 % er grebet ud
af luften. Havde der vaeret kausalitet, ville TWAS omsetning ceteris paribus
have veret omkring 3,9 mio. kr. hejere bade i arene for og efter rabat-ord-
ningen. TWA har intet anfort, der dokumenterer en sadan omsainingsaend-
ring.

Tab
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Den valgte opgerelsesform for tab er helt spekulativ. TWAs anbringende
om, at SMCs andel af markedet for originale reservedele uden anvendelse af
den omstridte rabat ville vare faldet fra 77 pet. til 50 pct. bygger pa en for-
udsztning om, at de vathsengige leveranderer uden rabatten ville have over-
taget en markedsandel, der svarer til 35 pet. af SMCs salg af reservedele til
de autoriserede forbandlere og reparaterer og - da en del salg er bundet - en
endnu sterre andel af det ikke bundne salg. En naermere beregning vil vise at
forudsaetningen svarer til, at de autoriserede forhandlede skulle beslutte sig
for at legge over halvdelen af deres keb hos alternative leverandgrer. Det er
udokumenteret og direkte usandsynligt, at de uathengige leverandarer, in-
klusiv TWA, skulle kunne have overtaget en sé stor andel af SMCs salg,
blot fordi SMC ikke havde ydet den omstridte rabat pa gennemsnitligt 6-7
pct.

Rettens begrundelse og afgorelse

Sagsegers opgerelse af sit tab som folge af sagsegtes misbrug af domineren-
de stilling pa markedet for originale Skoda reservedele i Danmark er baseret
pé en antagelse om, at sagsegtes markedsandel uden misbruget ville veere
faldet fra 77 pet. til 50 pct., og at en forholdsmessig del af den tabte mar-
kedsandel ville vaere tilfaldet sagsoger.

Sagsegers opgerelse af tabet er ikke underbygget. Der foreligger hverken
faktiske data eller beregninger efter kvalificerede ekonomiske beregnings-
metoder, der giver holdepunkter for at l&gge sagsegers opgerelse til grund.
Der er endvidere ikke faste holdepunkter for at antage, at sagsggers mar-
kedsandel, safremt misbruget ikke havde fundet sted, ville vare steget for-
holdsmessigt. Tage Winthers forklaring om, at han kunne levere vasentligt
billigere end sagsegte er ikke understettet af prisoplysninger. Af vidnefor-
klaringerne fra kundeme fremgéar desuden, at prisen ikke var eneafggrende i
valget af leverander, men blot indgik som en af flere parametre.

Uanset at beviskravene vedrerende tabet efter sagens omstzndigheder matte
vaere lempelige, findes det saledes ikke godtgjort, at der er lidt et tab. Allere-
de af denne grund bliver sagsegte at frifinde.

For s vidt angar fastsattelsen af sagens omkostninger, der vedrorer udgifien

til advokatbistand, har retten lagt veegt pa sagens genstand, karakter og nud-
fald. Hovedforhandlingen har strakt sig over 1% dag.

Thi kendes for ret:
Sagsegte Skandinavisk Motor Co. A/S frifindes.

| sagsomkostninger skal sagsgger T.W. Autodele (Forlaget Mercy ApS) in-
den 14 dage betale 75.000 kr. ti] sagsegte.
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Udskriftens rigtighed bekraeftes.
Retten i Glostrup, den 17. november 2008.




