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Vejle Frysehus' aftale med Dansk Supermarked Indkeb I1/S

Radsmgdet den 27. oktober 1999
1. Resumé

Vejle Frysehus A/S (VF) har anmeldt en samarbejdsaftale med Dansk Supermarked Indkgb I/S
(DS) om fryseekspedition. Aftalen omfatter DS's kgb af en raekke serviceydelser vedrgrende
behandlingen af frostvarer hos VF, der har opfgrt et fuldautomatiseret, avanceret frysehus - en
investering pa ca. 180 mill. kr. Aftalen regulerer i detaljer de forskellige serviceydelser samt
prisfastseettelsen for disse ydelser.

Aftalen er eksklusiv for ekspedition til DS (Fgtex og Bilka). Den er uopsigelig i 10 ar, dog kan DS
opsige aftalen efter den 1. marts ar 2003 med et &rs varsel, hvis DS af tredjemand far tilbudt
lavere priser for sammenlignelige ydelser, og VF ikke tilbyder at matche disse priser. Aftalen skal
ses i sammenhang med en lignende 10-3rig aftale mellem VF og FDB.

Der er ansggt om en erklaering om ikke-indgreb i medfgr af konkurrenceloven § 9, og om en
individuel fritagelse i medfa@r af konkurrenceloven § 8, stk. 1. Styrelsen finder, at der ikke kan
meddeles en § 9-erkleering, da aftalen for 10 ar afskaerer en vaesentlig del af dagligvarehandlen
fra alternativ ekspedition med frostvarer.

Aftalen kan opnd fritagelse efter § 8, stk. 1, dog kan der ikke gives fritagelse til en varighed pa
mere end 5 ar eller for aftalens bestemmelser om mestbegunstigelse for DS. Investeringen i det
nye frysehus repraesenterer en teknologisk forbedring og er derved med til at styrke
ekspeditionen. Det kan imidlertid ikke anses for ngdvendigt med en aftaleperiode pa mere end 5
ar for at fa systemet til at virke, ligesom mestbegunstigelsesklausulen ikke er ngdvendig for at nd
dette mal.

2. Afggrelse

Der kan ikke meddeles en ikke-indgrebserklaering i henhold til konkurrenceloven § 9, da aftalen er
omfattet af forbuddet i konkurrenceloven § 6.

Der er herved lagt vaegt pa, at aftalen i 10 ar afskaerer andre virksomheder fra at ekspedere
frostvarer til DS (Fgtex og Bilka).

Den anmeldte aftale fritages i medfgr af konkurrencelovens § 8, stk.1, jf. § 27, stk. 4 fra forbuddet
i § 6, med undtagelse af bestemmelserne i aftalens punkt 9, afsnit 4, og punkt 17, afsnit 2.
Fritagelsen geelder fra 1. januar 1998 til 1. november 2004.

Der er herved lagt vaegt pa, at aftalen omfatter en investering, der vurderes at kunne styrke
effektiviteten i produktion og distribution, bl. a gennem en raekke arbejdsmiljgforbedrende tiltag.
Anlaegget repraesenterer en nyskabelse i Danmark, og det er ngdvendigt med en vis periode til
indkgring af anleegget til at indhgste erfaringer og optimere produktionen. Ud fra de foreliggende
oplysninger om Distributionscenter Vejle Nord er det ikke ngdvendigt med en periode pa over 5 ar
regnet fra 1. november 1999, fgr et effektivt drevet anlaeg af denne type kan have realiseret de
naevnte fordele. Aftalens bestemmelser om, at ingen kan tilbydes priser lig med eller bedre end
DS, jf. punkt, afsnit 4, kan ikke anses for ngdvendige for de anfgrte formal.

Vejle Frysehus A/S og Dansk Supermarked Indkgb 1/S pabydes i medfgr af konkurrenceloven § 6,
stk. 4, jf. § 16, stk. 1, nr.1, samt § 27, stk. 4, senest 28. januar 2000

e at eendre aftalens punkt 17, 2. afsnit, sa aftalen udlgber ikke senere end 31. oktober 2004,
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samt

e at ophaeve aftalens punkt 9, afsnit 4 om, at ingen kan fa tilbudt priser lig eller bedre end de
priser, der er aftalt mellem DS og VF, kalkuleret pa basis af en lignende ordrestruktur, i den
samlede aftaleperiode.

3. Sagsfremstilling
3.1. Sagens anledning

Vejle Frysehus A/S (VF) har ved brev af 26. juni 1998 anmeldt samarbejdsaftale med Dansk
Supermarked Indkagb (DS).

Der ansgges om en erklaering om ikke-indgreb i medfgr af konkurrenceloven § 9, og om en
individuel fritagelse i medfgr af konkurrenceloven § 8, stk. 1.

Aftalen er indgdet fgr den 1. januar 1998. Aftalen tradte ifslge aftalens pkt. 17 i kraft ved
underskrivelsen i november 1997 med virkning fra det tidspunkt, hvor det automatiserede lager er
oprettet og faerdig indkgrt, dog senest pr. 1 marts 1999.

I hovedtraek gar aftalen ud pa, at DS kober en raekke serviceydelser vedrgrende behandlingen af
frostvarer hos VF, der har opfgrt et fuldautomatiseret, avanceret frysehus. Der er fra VF's side tale
om en investering pa 180 mio. kr. Aftalen regulerer i detaljer de forskellige frostopgaver samt
prisfastsaetter ydelserne i en periode pa 10 ar.

3.2. Sagens parter

Vejle Frysehus A/S (navnet er aendret i 1998 fra Vejle Fryse- og Kglehus A/S) er moderselskab
for Vejle Frysehus-koncernen. VF er en servicevirksomhed for levhedsmiddelindustrien.
Virksomheden driver fryse- og kglehuse rundt omkring i Danmark og distribuerer dybfrost bl.a. til
dagligvarehandlen. VF beskzeftiger sig kun med virksomhed i Danmark. VF ejer 6 driftcentre: Vejle
Frysehus, Distributionscenter Vejle Nord, Terminal Vejle Nord, Midtfrost, Holstebro Frysehus og
DTC Frost. Endvidere lejer VF et frostlager i Odense.

Parterne har oplyst, at VF's omsaetning i 1997 var pa 113 mio. kr.

Bilka Lavprisvarehus A/S og Fgtex A/S ejer hver 50 % af Dansk Supermarked Indkgb I/S.
Parterne har oplyst, at Bilka og Fatex i 1997 havde en omsaetning pa henholdsvis 7.092 og 6.642
mio. kr. Der er ikke oplyst tal for DS.

Savel Bilka som Fgtex har samme ejerkreds: F. Salling A/S, Ejendomsaktieselskabet af 18. august
1958, Dampskibselskabet af 1912, Aktieselskab og Aktieselskabet Dampskibselskabet Svendborg.
Selskaberne er med i A.P. Mgller-gruppen, der omsaetter for mere end 80 mia. kr. om aret.

3.3. Det relevante marked
3.3.1. Produktmarkedet

Parterne anfgrer produktmarkedet som vaerende frysehussektoren. Dette antages at veere det
overordnede produktmarked. Imidlertid drejer det sig i denne forbindelse om serviceydelser
relateret til detailhandlen. Produktet, der er omfattet af aftalen, er serviceydelser, hvilket vil sige
varemodtagelse, lagring, pluk, klarggring, udlevering og forsendelse af dybfrosne varer. Der ma
antages at veere vaesentlig forskel pa, om det er serviceydelser tilknyttet detailhandlen, eller om
der er tale om serviceydelser for industrien, fx Danish Crown. Distribution til detailhandlen stiller
en raekke ekstra krav til plukke- og pakkefaciliteter, som ggr det gkonomisk rentabelt dagligt at
fordele store maangder af frostvarer til et net af detailbutikker. Specielt supermarkeder stiller krav
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om jeevnlige forsyninger af et specielt fastlagt sortiment til en raekke forskellige udsalgsteder.

I denne sammenhaeng drejer det sig alene om Distributionscenter Vejle Nord (DVN), der er et
automatiseret kranlager. DVN er saeregent derved, at det er det fgrste af sin slags i Danmark
(Skandinavien). DVN er en specialindrettet erhvervsbygning, der efter sit formal alene kan
anvendes til ekspedition af frostvarer inden for dagligvaresektoren.

P.t. er det alene FDB og DS, der vil blive betjent fra DVN. DVN er dimensioneret efter, at FDB og
DS i Igbet af aftaleperioden udnytter kapaciteten. Ved ledig kapacitet vil VF kunne tilbyde denne til
anden side.

Det relevante produktmarked antages herefter at vaere fryseserviceydelser til detailhandlen
(supermarkeder).

3.3.2. Det geografiske marked

Parterne anfgrer det geografiske marked som varende Danmark. Da der er tale om
serviceydelser fra DVN til den danske detailhandel, laegges parternes geografiske
markedsafgraensning til grund. Forsyningen til detailhandlen er ogsa for ferskvarer organiseret
nationalt. Selvom aftalen ikke omfatter distribution, er det med den gaeldende
distributionsstruktur ikke sandsynligt, at udenlandske detailkaader vil have interesse i ydelser fra

DVN. Det kan ikke udelukkes, at VF vil kunne distribuere rationelt over store omré’lderl, men det
spiller i praksis ingen rolle for detailhandlen.

3.3.3. Parternes stilling pa markedet

Ifglge parterne var den samlede omseetning for fryse- og kglehuse i Danmark 1996/1997 665 mio.
kr. Dette svarer til, at VF skulle have en markedsandel pa 17 % af markedet beregnet pa
omsaetningen pa totalmarkedet.

VF anfgrer sine stgrste konkurrenter som Agri Nordcold (22%), Frigo-scandia (20 %), Claus
Sgrensen Gruppen (10 %), Nyborg Lynfrost (9 %) og Ngrre Snede Frysehus (4 %).

DS' markedsandel ansl3s af parterne til 13 % af markedet.?2

Aftalen med DS omfatter ifglge parterne ca. 1,5 % af det samlede produktmarked malt pd den
samlede omsaetning pa det danske frysehusmarked.

Henset til at styrelsen fastlaegger det relevante produktmarked som veerende fryseserviceydelser
til detailhandlen (supermarkeder), ma parternes angivelse af markedsandele afvises.

FDB og Dansk Supermarked star tilsammen for over 60 % af dagligvarehandlen i detailleddet.
Heraf har DS ca. 22 %. Frostvareforsyningen ma antages at svare til dagligvareforsyningen, og af
DS's markedsandel daekkes ca. 50 % fra DVN.

3.4. Aftalen

Ifglge parterne er formalet med aftalerne at regulere indholdet af og prisfastsaettelsen af
serviceydelserne. DS' aftale med VF erstatter en tidligere samarbejdsaftale mellem parterne.

Aftalen med DS vedrgrer DS' kgb af 4 kerneserviceydelser, varemodtagelse, lagring, pluk og
forsendelse af frostvarer, hos VF. Det drejer sig om samtlige frostvarer til DS med undtagelse af
de varer, der kommer direkte fra leverandgren til DS (Fgtex eller Bilka). Det skal bemaerkes, at
distribution til Netto ikke er omfattet af aftalen.
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Aftalen er i hovedsageligt en teknisk aftale, om hvad der skal ske med frostvarerne, hvordan og
hvornar, pligter og rettigheder for begge parter i aftalen, frister, kommunikation mellem parterne
via EDI (Electronic Data Interchange) og gvrige forretningsgange. Det er styrelsens opfattelse , at
den tekniske del af aftalen (indholdet af serviceydelserne) ikke rejser spgrgsmal i forhold til
konkurrencelovens § 6.

Aftalen indeholder endvidere en raekke mere generelle bestemmelser om prisfastsaettelse, bonus,
Igbetid, opsigelse etc.

Ifglge punkt 17.2 kan aftalen opsiges af hver af parterne med 1 ars varsel, tidligst den 1. marts
2009, m.a.o. uopsigelig i 10 ar. Ved vaesentlig misligholdelse kan aftalen ophaeves. Endvidere
gaelder en mestbegunstigelsesklausul/faktisk eksklusivitet gdende pd, at DS kan opsige aftalen
efter den 1. marts ar 2003 med et varsel pa 1 ar til en 1. i en maned, hvis DS af tredjemand far
tilbudt lavere priser for sammenlignelige ydelser, og VF ikke tilbyder at matche disse priser.
Tilbuddet til DS skal bygge pa et faerdigopfert, automatiseret lager beliggende i Danmark. VF/DVN
er pa nuveerende tidspunkt det eneste af sin slags i Danmark.

Prisfastsaettelsen er lagt fast for alle 10 ar under hensyn til en fast inflationsrate pa X % og med
regulering for udsving i variable omkostninger efter index. M3alt i faste priser er nettobetalingen
fra DS til VF faldende pr. enhed over perioden.

Yderligere er der i aftalens punkt 9.4 indeholdt en mestbegunstigelsesklausul for DS om, at ingen
kan fa tilbudt priser lig eller bedre end de priser, der er aftalt mellem DS og VF, kalkuleret pa basis
af en lignende ordrestruktur.

Punkt 8 i aftalen vedrgrer bonus. Der er aftalt et bestemt antal plukket kolli svarende til en arlig
vaekst pa X %. For hvert kolli plukket ud over de aftalte maengder udlgses en bonus, der er
baseret pa en inflationsrate pa X %.

Endelig indeholder aftalen en bestemmelse om, at DS skal arbejde for, at DS' leverandgrer selv vil
benytte DVN, hvorefter leverandgrens varer overfgres (fra leverandgrens lager hos DVN) til DS’
plukpladser omkostningsfrit eller at DS' fgrst overtager varen pa slidsken efter plukningen. En
forudsaetning herfor er at VF tilbyder leverandgrerne attraktive priser.

4. Vurdering

Der er tale om aftaler mellem selvstaendigt erhvervsdrivende. Aftalen kan bedgmmes efter
konkurrenceloven § 6. Der geelder ikke nogen undtagelser eller fritagelser i henhold til EU-regler,
jf. § 4, og aftalerne gaelder uden for koncernforhold, jf. § 5.

Aftalekomplekset er ikke omfattet af bagatelreglerne i konkurrenceloven § 7, stk. 1, allerede fordi
aftaleparternes samlede omsaetning overstiger 1 mia. kr.

Der ansgges om en erklaering om ikke-indgreb i medfgr af. konkurrenceloven § 9, og om en
individuel fritagelse i medfgr af konkurreceloven § 8, stk.1.

4.1. Konkurrenceloven § 6

Efter styrelsens vurdering rejser perioden pa 10 ar i aftalen med DS spgrgsmal i forhold til
konkurrenceloven § 6. Aftalen kan opsiges af hver af parterne med 1 ars varsel, tidligst den 1.
marts 2009, m.a.o. uopsigelig i mindst 10 ar fra aftalens ikrafttreeden. Ved vaesentlig
misligholdelse kan aftalen ophaeves. I perioden er DS forpligtet til at lade deres
dybfrostopbevaring ske hos VF/DVN. Leverandgrer af frostvarer afskaeres ikke af aftalerne fra at
levere direkte til detailforretningerne, men i de fleste tilfaelde vil det formentlig ikke veere
gkonomisk rentabelt. Aftalen afskeerer saledes for en periode pa mindst 10 ar andre



5af 7

frysevirksomheder fra at distribuere til DS. Aftalen ma allerede af den grund anses for omfattet af
konkurrenceloven § 6.

Dette gaelder, selv om DS fra &r 2003 kan opsige aftalen, safremt DS far tilbudt lavere priser for
sammenlignelige ydelser, og VF ikke tilbyder at matche disse priser. Tilbuddet til DS skal bygge pa
et feerdigopfart, automatiseret lager beliggende i Danmark. VF/DVN er pd nuvaerende tidspunkt
det eneste af sin slags i Danmark, og det er ikke realistisk, at andre virksomheder vil investere et
stort belgb i et fuldautomatiseret anleeg, nar de ved at de to stgrste potentielle aftagere er
forpligtet i forhold til VF, og VF tilmed har mulighed for at matche et konkurrerende tilbud.

4.2. Konkurrenceloven § 8

Spgrgsmalet er herefter, om der vil kunne meddeles parterne en individuel fritagelse efter
konkurrenceloven § 8, stk. 1. For at opna en individuel fritagelse i medfgr af konkurrenceloven § 8
skal alle betingelser i stk. 1 vaere opfyldte.

Ifglge nr. 1 skal aftalen bidrage til at styrke effektiviteten i produktionen eller distributionen. Ved
aftalen opnas stordriftsfordele: varerne ma antages at blive pakket hurtigere og mere effektivt,
der sker maskinelle omrokeringer om natten, sikres en bedre plukkvalitet, opnas stgrre
forsyningssikkerhed, da der er tale om et smidigt system, der kan modtage og effektuere ordrer
fra dag til dag. Dette vil medfgre en mere rationel udnyttelse af kapaciteten i frysehuset og en
mere rationel distribution af frostvarer til butikkerne, nar frostvarerne pakkes bedre.

Endvidere opnas arbejdsmiljgmaessige forbedringer for medarbejderne. Det er detaljeret
reguleret, hvor lzenge medarbejderne ma opholde sig i de forskellige rum p& DVN, medarbejderne
arbejder mere i "normaltempererede" rum i DVN end i de manuelt betjente frysehuse, der undgas
en raekke tunge Igft etc. Dette er en indirekte virkning af aftalen, da aftalen var en forudsaetning
for opfgrelsen af DVN.

Betingelse nr. 1 anses for opfyldt.

Ifglge nr. 2 skal forbrugerne sikres en rimelig andel af fordelene ved aftalen. Konkurrencen i
detailleddet er sa steerk, at man ma forvente, at de besparelser, DS vil fa, vil komme forbrugerne
til gode fx i form af lavere priser. Den ubrudte kuldekaede er med til at sikre, at varerne er af en
bedre kvalitet, ligesom en stgrre forsyningssikkerhed kommer forbrugerne til gode.

Betingelse nr. 2 anses for opfyldt.

Ifslge nr. 3 ma virksomhederne ikke palaagges begraensninger, der er ungdvendige. Spgrgsmalet
er herefter, om uopsigelighedsperioden pa 10 ar er en ngdvendig betingelse.

Parterne har oplyst, at DVN er dimensioneret efter en forventet vaekst i FDB's og DS's udnyttelse
af kapaciteten over en 10 ars periode. VF har ikke villet binde an med investeringen i DVN uden at
vaere sikre pa at have FDB og DS som kunder i 10 ar. Omvendt har FDB og DS valgt at lade
DVN/VF forestd deres dybfrostekspedition fremfor selv at patage sig opgaven og risikoen herved.

Erfaringer fra andre fuldautomatiserede frysehuse i udlandet af denne art, samt andre industrielle
anlaeg af samme type tilsiger, at der vil opsta indkgringsproblemer, og at det vil tage 4-5 ar at fa
anleeggene til at kgre 100 % fejlfrit.

Et andet argument for 10-arsperioden vedrgrer de uforudsete vanskeligheder, DVN har haft med
de EAN-etiketter (stregkoder), der bruges i DVN med oplysninger om varens egenskaber.
Etiketterne er vigtige, da de fortaeller, hvem varen tilhgrer, hvor den skal hen etc. Kvaliteten af
etiketterne lever ikke op til de krav og den kvalitet, der skal til, for at etiketterne og dermed hele
anlaegget kan anvendes optimalt. VF paregner, at der vil ga 3-4 ar, for end etiketterne fra
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leverandgrernes side lever op til den kraevede standard. Det skal dog bemaerkes, at i fglge aftalen
er det FDB's og DS's ansvar at varerne er korrekt maerkede.

Der foreligger en erklzering fra COWI A/S (Bilag 2), som underbygger dette. COWI fremhaever, at
anleegget er det fgrste af sin art i Skandinavien og reprasenterer en teknologisk nyskabelse.
Systemet kan m.h.t. kompleksitet og udstyr sammenlignes med de store lufthavnes
bagagesorteringsanlaeg. Det er almindelig kendt at indkgringen af sddanne anlseg giver
problemer, der kan vare flere ar. Det er ogsa konstateret pa et tilsvarende projekt i Tyskland.
Erfaringerne er at selv om anlaegget afprgves omhyggeligt led for led, s opstar der normalt nye
problemer nar anlaegget skal fungere samlet under produktionsforhold. Tilgaengelighed og
palidelighed er absolut afggrende for succes.

COWT's vurdering er, at opbygning og indkgring af et anlaeg som DVN vil tage 5-6 ar i opbygnings-
og indkgringsfasen. Heraf 3-4 ar fra aflevering til der er tale om en stabil drift. Dertil kommer de
sarlige problemstillinger for DVN hvor hele branchen skal omstilles til standardiseret
etikettemaerkning (EAN).

Parterne anfgrer, at hvis der ikke er tale om en laengerevarende aftale, vil VF vaere ngdt til at
beregne sig et risikotillaag i form af vaesentligt hgjere priser. Idriftsaetningen af anlaagget har
allerede pafgrt VF store tab, og der forventes at skulle anvendes et stgrre millionbelgb til brug for
indkgring af anleegget.

Styrelsen finder, at det ud fra parternes argumenter ikke er ngdvendigt med en periode pa over 5
ar. Herved er lagt vaegt pa at anleegget repraesenterer en nyskabelse i Danmark og at det er
ngdvendigt med en vis periode til at indhgste erfaringer og optimere produktionen. P8 den anden
side m& det vurderes, at VF gennem indkgringen af anlaegget vil kunne opna nogle
konkurrencemaessige fordele i forhold til konkurrenterne. Det vil indebaere omkostningsmaessige
fordele med lavere enhedsomkostninger end konkurrenterne. Effektiv drift under
konkurrencemaessige betingelser vil vare den stgrste sikkerhed for VF's fortsatte udvikling.

For sa vidt angar bestemmelsen om, at ingen kan fa tilbudt priser lig eller bedre end de priser, der
er aftalt mellem DS og VF, finder styrelsen, at denne bestemmelse ikke er ngdvendig i forhold til
aftalens hovedformal. Aftalens virkninger for en effektiv ekspedition af opgaver andres ikke ved,
at andre opnar gunstigere vilkar end DS.

En periode pd& 5 &r harmonerer med COWTI's erklaering, der taler om en "ren indkgringsfase" pa
3-4 ar + en periode til at tage hgjde for DVN's saerlige problemer. Omkostningerne med EAN skal
betales af DS (leverandgrerne). Problemerne i den forbindelse vanskeligggr DVN's optimering,
men de vil kunne Igses samtidigt med de gvrige indkgringsproblemer.

Dertil kommer, at DS sammen med FDB, der ogsa benytter DVN til sammen star for ca. 60 % af
dagligvaremarkedet. Det er ikke realistisk at antage, at der vil blive installeret anlaeg i helt
tilsvarende stgrrelse til at konkurrere med DVN sdlaenge disse to detailkseder er bundet.
Konkurrenter ma antages at fa lignende indkgringsproblemer. Dermed vil DVN pa en periode pa
mere end 5 ar fa et forspring, der er leengere end ngdvendigt for et foretage investeringen.

De faste, faldende priser i perioden giver ikke anledning til yderligere konkurrenceretlige
problemer, da disse ikke er aftalt mellem konkurrenter eller vedrgrer efterfalgende
omseetningsled, men alene vedrgrer det indbyrdes aftaleforhold.

Herefter er betingelse nr. 3 ikke opfyldt for den anmeldte aftale.

Ifglge nr. 4 ma aftalen ikke give virksomhederne mulighed for at udelukke konkurrencen for en
vaesentlig del af de pageeldende varer m.v.
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Det kan anfgres, at aftalen pa grund af anlaeggets stgrrelse pavirker konkurrencen pa markedet
for fryseserviceydelser til dagligvarerhandlen (supermarkeder), da det naeppe er sandsynligt, at
andre vil binde an med et lignende projekt, nar der ikke er udsigt til at fa DS eller FDB som
kunder. Men det udelukker ikke den potentielle konkurrence, og geelder kun for en del af markedet
for frysehusydelser.

VF/DVN mgdes af konkurrence fra bl.a. Dagrofa, fra FDB's biekspeditionssted i Avedgre og
fryseserviceydelser til Netto I/S.

Uanset at aftalen vedrgrer en stor del af markedet, er dette ikke nok til, at konkurrencen derved
udelukkes for en vaesentlig del af markedet.

Betingelse nr. 4 anses herefter for opfyldt.
4.3. Parternes bemaerkninger

Anmelder fastholder, at de betydelige omkostninger tilsiger en samlet kontraksperiode pa 10 ar.
Der henvises hermed til sagen med Vejle Kommune og AFA JC Decaux A/S, hvor radet
accepterede en 15-arig uopsigelighed. Safremt radet ikke kan acceptere 10 ars uopsigelighed
fremforer anmelder, at en 5 drs-periode fgrst bgr geelde fra det tidspunkt anleegget er idriftsat til
fuldautomatiseret drift. Anlaegget har i den fgrste tid alene vaeret betjent manuelt, men forventes
idriftsat i lgbet af oktober.

Der er tale om en aftale, der er indgdet fgr 1. januar 1998 og anmeldt inden 1. juli 1998. En
fritagelse ma derfor gaelde fra 1. januar 1998. Under hensyn til at anlaegget forst starter
fuldautomatisk drift i Igbet af oktober 1999 kan 5-arsperioden regnes fra 1. november 1999.

Sammenfatning af konkurrenceloven § 8

Betingelse nr. 3 er ikke er opfyldt med mindre aftalens varighed, jf. punkt 17.2 begranses til
hgjest 5 ar , og med mindre bestemmelsen i punkt 9.4. om, at ingen kan fa tilbudt priser lig eller
bedre end de priser, der er aftalt mellem DS og VF, kalkuleret pa basis af en lignende
ordrestruktur, ophaves.

4.4. Konkurrenceloven § 16

Da aftalens varighed er laengere end ngdvendigt, samt indeholder bestemmelser om
mestbegunstigelse for DS er der grundlag for at meddele pabud efter § 16, stk. 1.

1 Som fx til Feergerne og Grgnland.
2 Bgrsen den 3. maj 1999 fastsaetter markedsandelen for DS-gruppen til 22,9 %. Denne andel
omfatter dog ogsa Netto I/S.



