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KENDELSE
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Uponor A/S
(advokat Jens Munk Plum)

mod

Konkurrenceradet
(specialkonsulent Benedikte Havskov Hansen)

1. Den paklagede afggrelse
Det hedder i Konkurrenceradets afggrelse af 2%esgger 2000 bl.a.:

"Konkurrenceradet har besluttet at meddele Nordisikin A/S og Uponor A/S, at radet anser
virksomhederne for kollektivt at indtage en domarate markedsstilling pa det danske marked for
salg fra producenter/importarer til grossisterksiuger af rarsystemer til anvendelse som kloak-,
vandforsynings- eller afvandingsformal fremstibétplast eller andre materialer, der kan
substituere plastrar. Den arsbonus, der er indehbdldrdisk Wavin A/S' og Uponor A/S'

respektive samhandelsaftaler med grossisternehahdier konkurrencebegraensende
loyalitetselementer i strid med konkurrenceloverid 8stk. 1, jf. stk. 2, nr. 3. Virksomhederne
pabydes derfor i medfar af lovens § 11, stk. F ji6, at ophaeve denne arsbonus.

Ved afgarelsen af Nordisk Wavin A/S' og Uponor A¢d8llektive dominerende markedsstilling har
radet lagt til grund,

at Nordisk Wavin A/S og Uponor A/S tilsammen har@@\% af markedet bortset fra delmarkedet
for store kloakrar, hvor virksomhedernes samledeketsandel kan vaere bade hgjere og lavere,
afhaengigt af, i hvilken grad betonrgr kan substéysastrar. Markedets gvrige udbydere har hver
for sig ret sma markedsandele,

at det relevante geografiske marked findes at slaitireenses til Danmark, dog kan det ikke
udelukkes, at der for visse rartyper er tale oforetlere geografisk marked. Afgreensningen er
baseret pa falgende forhold:

« Nordisk Wavin finder, at dette er det relevantegyatiske marked.
« Plastrgrenes tekniske specifikationer er alene bisaret pa nordisk plan.
« Udenlandske producenter har transportomkostniniggettdanske marked pa ca. 6\%.



- Bygherrernes tendens til at foreskrive totalleveearira samme rgrsystem begraenser de
udenlandske leverandarers muligheder for at afss#ettelardrer pa det danske marked.

« Nordisk Wavins og Uponors samhandelsaftaler medbtiske grossister indebaerer i sig
selv en geografisk afgreensning af markedet. NoMiskin og Uponor kan hver for sig i
modseaetning til alle gvrige udbydere tilbyde et k@hproduktsortiment. Da begge
virksomheder alene szelger plastrgr pa det dangkeah@d vilkar af samhandelsaftaler med
en arsbonusydelse péa op til 12,5\%, er disse satelsaftaler i sig selv en adgangsbarriere.

De feelles nordiske standarder muligger en konkegenellem virksomhederne i de nordiske
lande. Uanset om de gvrige nordiske lande inddriagdetsrelevante geografiske marked aendres
vurderingen af Nordisk Wavins og Uponors markedsxjiikke veesentligt,

at markedsstrukturen indebaerer en gensidig afhdaedjignellem Nordisk Wavin A/S og Uponor
A/S, der er baggrunden for den udpraegede parattelkedsadfeerd. Der er betydelig
gennemsigtighed pa markedet, og de to virksomhgutedtiktsortiment er relativi homogene.
Nordisk Wavin A/S og Uponor A/S er de eneste udbygd det danske marked af et komplet
produktsortiment af plastrar, sdledes at der fesevidele af sortimentet foreligger et fuldkomment
duopol. Alle grossister er derfor ngdt til at handied duopolet og tilskyndes gennem
samhandelsaftalernes progressive arsbonus tilratekdrere deres samlede indkgb hos en af
virksomhederne,

at for Nordisk Wavin A/S' og Uponor A/S' kunder kankurrenter er forholdene derfor helt
tilsvarende, som hvis de to virksomheder havde wéergirksomhed med de kombinerede
markedsandele.”

Af det medfalgende radsnotat fremgar bl.a.:

"1. Konkurrencestyrelsen har undersggt Nordisk W&/B", og KWH Pipe A/S” (KWH) vilkar for
samhandel med grossister vedrgrende plastrgrrahgystemer til anvendelse som kloak-,

vandforsynings- eller afvandingsformal. Nordisk Weawponor og KWH er alle danske
datterselskaber af gkonomisk uafhaengige internadconcerner.

Sagsfremstilling

Markedet

Det relevante produktmarked

Det relevante geografiske marked

Markedsstrukturen



38. Nordisk Wavin og Uponor producerer et kompledoktsortiment af plastrar, der opfylder de
danske krav til plastrars tekniske specifikatiom@®/H producerer et mere begraenset
produktsortiment, der bestar af rarsystemer tidvary kloakrar.

39. Salget varetages dels af virksomhederne s&vaflgrossisterne. Ved stgrre opgaver
(projektsalg) foretager de tre virksomheder i stidstraekning selv en stor del af salgsarbejdet,
herunder afgivelse af tilbud. Ved licitationer (kter) yder Nordisk Wavin (og Uponor) en
projektrabat til de af virksomhedens kunder, sorakde eller indirekte deltager i tilbudsgivningen.

40. Tilbud pa leverancer af forskellige byggemaiteritil et projekt afgives ofte af grossisterne,
hvor plastrarene indgar som et af flere byggeneitari

Vurdering

Konkurrencelovens § 6

42. Der kan konstateres en sa stor overensstemmel&m Nordisk Wavins og Uponors rabat- og
bonusbestemmelser, at det méa betegnes som pacfieid.

43. Samhandelsaftalerne mellem producenterne @gigterne er i princippet fortrolige, men da der
stort set er tale om standardaftaler, der indgas samtlige forhandlere af plastrgr (dvs. grossister
fra henholdsvis Nordisk Wavin og Uponor, vil aftale veere almindelig kendt i branchen. Dette
kan veere begrundelsen for den parallelle adfeerd.

44. Der foreligger ikke oplysninger, der tyder pédenne parallelle adfaerd er udtryk for
viljiesmaessig overensstemmelse. Der er sdledepakist nogen samordnet praksis, der er omfattet
af forbudet i 8 6, men det kan alene konstateres$o dirksomheder i stor udstraekning udviser
parallel adfeerd med hensyn til rabat- og bonusgdeilsgrossister.

Tidligere afggrelser vedrgrende samordnet markedsdeerd

45. 11989 blev en prisaftale mellem Nordisk WasinUponor ophaevet. Konkurrenceradet fandt
pa baggrund af en konkret klage i 1992, at Norbligkvin og Uponor bade var dominerende og
praktiserede en samordnet markedsadfeerd. Konk@en&aet fandt, at det ikke var en rimelig
betingelse, at en grossist som modydelse for mabadf bonus var forpligtet til ikke aktivt at
markeds- og lagerfare plastrar i konkurrence mentiidk Wavin og Uponor. Det bemeerkes, at de
to virksomheder praktiserede denne salgsbetingdleeles, at hver virksomhed accepterede, at
kunderne farte den anden virksomheds produkter atiebat og bonus bortfaldt.

46. Det kan endvidere oplyses, at Nordisk Wavimphdp og KWH af det svenske Konkurrensverk
er indbragt for Stockholms Tingsret anklaget fonate et ulovligt kartelsamarbejde, bl.a. gennem
aftale om markedsandele, prissamarbejde og foglafistarre kommunale leverancer i perioden
1993-1995. Der foreligger endnu ikke dom i sagen.



Afgraensning af det relevante marked

Konkurrencelovens § 11

53. Nordisk Wavin har over en laengere periode érafinarkedsandel pa over 40\% (eksklusiv store
kloakrgr) og er sdledes dominerende, hvilket yderé understreges af, at konkurrencen til Uponor
er neutraliseret. Spgrgsmalet er imidlertid, omatearle om, at Nordisk Wavin og Uponor
tilsammen indtager en kollektiv dominerende stjlin

54. Nordisk Wavin og Uponor var palagt indberetsipligt for plastrar i henhold til den
dageeldende konkurrencelovs gyldighedsperiode ididrit denne lovs § 7, nr. 1, for bl.a.
virksomhedernes samhandelsaftaler. BegrundelsemMaonkurrencen ikke var tilstraeekkelig
virksom i kraft af virksomhedernes store andeletfshmlede marked, identiske listepriser pa tryk-
og kloakrgr, ensartede rabat- og bonusydelser ggdiesninger i adgangen til markedet for
plastrar. | forbindelse med behandlingen af demnkp 46 naevnte klagesag blev det lagt til grund,
at Nordisk Wavin og Uponor havde henholdsvi8s og[1\% af plastrgrsmarkedet.

EU-praksis om kollektiv dominans

Nordisk Wavins og Uponors stilling pa markedet

69. Nordisk Wavin og Uponor er begge danske datsitaber af internationale koncerner med
betydelige markedsandele i Danmark, Sverige ogakthll Danmark blev en prisaftale mellem
selskaberne ophaevet i 1989, og virksomhederne sggdtel1992 - hvor der blev grebet ind - at
forsvare deres markedsandele ved at anvende ktghlgtinget rabat og bonus, vel at maerke mod
de andre udbydere, ikke mod hinanden. | Sverigeever en sag om ulovlig kartelsamarbejde for
Stockholms Tingsret, hvori ogsa KWH star anklag®/H, der er det mindste af disse tre selskaber
i Sverige, er den tredjestarste udbyder i Danmamk énd med en beskeden markedsandel).

70. Markedsstrukturen indebeaerer en gensidig aftghadimellem virksomhederne[note 8], der er
baggrunden for den udpraegede parallelle adfeerchédleegraenser sig ikke til priserne, som det
ofte ses i oligopol-situationer, men geelder ogbatrag bonus. Der er betydelig gennemsigtighed
pa markedet, og de to virksomheders produktsortimerelativc homogene. Nordisk Wavin og
Uponor er de eneste udbydere pa det danske marke#@mplet produktsortiment af plastrar,
saledes at der for visse dele af sortimentet fpgeli et fuldkomment duopol. Alle grossister er
derfor ngdt til at handle med dette duopol og yiteles gennem den progressive bonus til at
koncentrere deres samlede indkgb her.

[Tekst note 8:] Hver for sig er virksomhederneairst til at forudse hinandens adfaerd pa markedet
med den konsekvens, at virksomhederne generelfstd fra at konkurrere pa pris, rabatter eller
bonus. Hver af de to virksomheder kan forudseks¢mpelvis en prisnedseettelse foretaget af den
ene virksomhed omgaende ville blive besvaret metilssrmrende prisnedseettelse fra den anden
virksomhed med henblik pa at opretholde den higédnarkedsandel. Incitamentet til at konkurrere
pa listepriser samt rabat- og bonusydelser er sdlbdgraenset, idet initiativtageren ikke vil kunne
forgge sit salg i et omfang, der kan kompensererwsaetningsnedgangen.



71. For de to virksomheders kunder og konkurreetéorholdene derfor helt tilsvarende, som hvis
de to virksomheder havde veeret én virksomhed méaainerede markedsandele. Virkningerne
pa konkurrencen af en parallel anvendt loyalitetbskde bonus er den samme, som virkningerne
af samme bonus anvendt af én dominerende virksomieeidde kombinerede markedsandele.

72. Det kan saledes konkluderes, at Nordisk Wagityponor pa baggrund af de beskrevne
indbyrdes relationer for virksomhedens kunder ogkikiorenter fremtraeder, som hvis de to
virksomheder havde veeret en virksomhed med de kwerdile markedsandele, og at
virksomhederne indtager en kollektivt dominerendekadsstilling.

Misbrug af dominerende stilling

2. Parternes pastande

Uponor A/S har indgivet klage til Ankensevnet den@dober 2000 og i endeligt klageskrift af 16.
november 2000 pastaet afgarelsen ophaevet for sangdr Uponor A/S.

Konkurrenceradet har pastaet stadfaestelse.

Konkurrenceradet har oplyst, at Nordisk Wavin A& éfterkommet det meddelte pabud, og
afgarelsen er da heller ikke paklaget af dettekabls

Ankeneevnet har den 3. januar 2001 bestemt, atiklikige skal tilleegges opsaettende virkning.

Sagen har veeret mundtligt forhandlet.

3. Klagers argumentation

Det bestrides, at Uponor, som har en markedsarddeh p25 \%, sammen med Nordisk Wavin, som
har en markedsandel pa over 40 \%, indtager eekolt dominerende stilling. Konkurrenceradets
afgarelse er baseret pa udokumenterede postutateraskedsstrukturel gensidig afheengighed og
parallel adfeerd og om sadanne indbyrdes relatiodlem virksomhederne, at de af kunder og
konkurrenter opfattes som én virksomhed. Der egnngplysninger om aftaler eller omfattende
forretningsforbindelser mellem virksomhederne dledre forhold, som giver grundlag for at
fastsla sddanne gkonomiske forbindelser mellensweirhederne, som ma kraeves for, at der kan
statueres kollektiv dominans. Afgarelsen er af Konénceradet da ogsa for
Konkurrenceankenaevnet alene forsvaret med en igolsthandling af kravene til kollektiv
dominans. Afggrelsen savner saledes helt grundtagadant konkret — saeregent — faktum, som er
ngdvendigt for at statuere kollektiv dominans.

Nordisk Wavin og Uponors markedsandele er asymaketriNordisk Wavin er den klare
markedsleder, som Uponor ma forholde sig til. Deklee mellem de to virksomheder noget
omfattende forretningsmaessigt samarbejde, som keye$ til at "straffe” den, der afviger fra en
parallel adfeerd. De to virksomheder daekker tilsamkwn ca. 60 \% af det relevante marked, som
er preeget af en meget betydelig kabermagt. Ddtkernogen naturligt kapacitetsloft, som seetter en
graense for virksomhedernes spillerum.



Ensartetheden i listepriser og arsbonus er ikkeylador, at Uponor og Nordisk Wavin handler
"parallelt”, men alene for, at Uponor — som dele il ma indrette sig i forhold til den store. | igr
ydes der rabatter ud over, hvad der fglger af statadtalerne. Uponors nettopriser afviger
vaesentligt fra det, der ville fglge af en slavigkendelse af Uponors listepriser fratrukket ralgat o
arsbonus, idet der herudover ydes rabat. Uponatilltiokumentation heraf fremlagt en beregning
over faktisk afgivne rabatter i forhold til standeabatterne efter arsaftalerne for en bestemtperty
Lighed i listepriser og arsbonus siger saledes ildget om de reelle prisforhold.

Af de starste grossister pa markedet omseetter Batil for ca. 3 milliarder kroner, Ditas for ca. 3-
4 milliarder, A.&O. Johansen for ca. 1 milliard,rstal for ca. 1,1 milliarder og Danske Treelast for
mere end 5 milliarder arligt. Brdr. Dahl tegner algne for mere end en 1/3 af Uponors samlede
omsaetning og har i kraft heraf veesentlige mulighéateat pavirke handelsvilkarene. Nordisk
Wavin og Uponor omszetter pa det danske marked -efiemRadets afggrelse er det relevante
geografiske marked — for henholdsvis ca. 450 o@8@.millioner kroner. Heraf afsaettes en
vaesentlig del til de samme syv grossister, som foresig har en samhandel med begge selskaber.
Kabermarkedet er saledes koncentreret. For Uparealisommende udger salget til grossister langt
over halvdelen af omsaetningen pa det relevanteedaBnsartetheden i de geeldende
standardrabat- og bonusvilkar er saledes ogsaspejlifig af, at de store grossister handler med
begge virksomheder og er i stand til at udgve kmbgt pa grossistmarkedet. Tilstedevaerelsen af
kabermagt betyder, at der ikke er grundlag fotatusre kollektiv dominans, eftersom en ensartet
markedsadfeerd i vid udstreekning vil skyldes kgb&faghold. Denne kgbermagt er imidlertid
fuldsteendig igonoreret af Konkurrenceradet.

Inddragelse af forholdene pa nordisk plan er itiefetil Konkurrenceradets fastleeggelse af det
relevante marked irrelevant. Det er i gvrigt helokumenteret, at virksomhederne pa nordisk plan
skulle have mulighed for at straffe hinanden.

4. Konkurrenceradets argumentation

Baggrunden for Konkurrenceradets afgarelse egdattri forbindelse med behandlingen af en
reekke samhandelsvikar med grossister pa plastreas@tkonstaterede en sadan
overensstemmelse mellem Nordisk Wavin A/S’s og dp@dS’s pris-, rabat- og bonusvilkar, at
radet fandt, at de to virksomheder udgvede enlphaalfeerd. Nordisk Wavin A/S og Uponor A/S’
samhandelsaftaler indeholder ud over arsbonusydel$elgende typer af fakturarabatter (dvs.
rabatter i forhold til listepriserne fratrukket elite pa den enkelte faktura):

Rabattyper Uponor A/S Nordisk Wavin A/S
Lager- og markedsfaringsrabal  21\% eller 13\% 2aNer 13\%
Andre fakturarabatter max. 54,5\% max. 65\%
Midlertidige 10-20\% pa udvalgte 10-20\% pa udvalgte
"konkurrencerabatter"” produkter produkter
Projektrabatter max. ca. 40\% max. 45\%
Kvantumsrabat max. 9\% max. 9\%

Afhentningsrabat 4\% ved 25.000 kr. 3\% ved 20.K00



Det medgives, at der ikke kan statueres kollektimohans, blot det er konstateret, at der er paralle
adfaerd eller et oligopolistisk marked. Hertil kragyvat der er sdidanne gkonomiske forbindelser
mellem parterne, at parterne kan forudse hinanddfasrd pa markedet og som falge deraf, i ikke
ubetydeligt omfang, ensrette deres adfeerd pa merkietitamentet til konkurrence skal derfor
veere begraenset. En gkonomisk forbindelse melletarparkan enten veere en strukturel
forbindelse - eksempelvis en aftale, licens m.\enrforbindelsen kan ogsa skyldes strukturen pa
det pageeldende marked. Nar den gkonomiske forlsiadglyldes strukturen pa det pagaeldende
marked, skal en raekke yderligere forhold veerddills. Radet gar geeldende, at disse yderligere
forhold er til stede i neerveerende sag, idet madtadlguren indebaerer en gensidig afheengighed
mellem virksomhederne, som er baggrunden for dpneegede parallelle adfeerd, kombineret med,
at der er betydelig gennemsigtighed pa markederoaiiktsortimenterne er relativc homogene, og
at Nordisk Wavin og Uponor er de eneste udbydemep@lanske marked af et komplet
produktsortiment. Den udpraegede parallelle adfaegisbnser sig ikke blot til priserne, som det
ofte ses pa oligopolistiske markeder, men geelds# ogbat og bonus. For de to virksomheders
kunder og konkurrenter er forholdene helt tilsvaesrsom hvis de to virksomheder havde veeret én
virksomhed med de kombinerede markedsandele. Viganhe pa konkurrencen af en parallelt
anvendt loyalitetsskabende bonus er den samme shningerne af samme bonus anvendt af én
dominerende virksomhed med de kombinerede markddkan

Uponor A/S og Nordisk Wavin A/S har tilsammen 60a%@let relevante marked, bortset fra
delmarkedet for store kloakrgr. Denne anslaede edadndel beror pa en forsigtig
gennemsnitsvurdering af markedsandelen pa alleatkéder, hvor markedsandelen pa flere
delmarkeder er vaesentlig hgjere end gennemsnété0p%. De resterende markedsaktarer har alle
beskedne markedsandele. Markedet for plastrar Maaner saledes karakteriseret ved at vaere et
oligopolistisk marked, og der stilles ikke yderlig&rav om strukturelle forbindelser pa et sadant
marked. Der er endvidere heller ingen effektiv kam&nce pa det relevante marked, idet de to
virksomheders priser og rabatter er ens. Denne eh@dgkonkurrence kombineret med de to
virksomheders ens priser, rabatter, bonus og ptsdrtkment gar, at Radet finder, at de to
virksomheder har en s& ens markedspolitisk pratfitle tiisammen har en kollektiv dominerende
stilling pa det relevante marked.

Den af klager udarbejdede oversigt over de gennidigsrealiserede totale rabatter viser, at disse
varierer en del over aret. Dette skyldes, at Upeniigesom Nordisk Wavin — ved siden af de
feelles rabatter for almindeligt salg ogsa yderig@dg ret betydelige rabatter for sakaldt
projektsalg. Omfanget af projektrabatter varierarmhaned til maned afhaengig af antallet af store
projekter og om det er Nordisk Wavin eller Uporieverancen tilfalder. Rabatterne er hgje, og de
vejer derfor tungt i en gennemsnitsberegning. DeEnedgnede gennemsnitsrabat vil sdledes variere
fra maned til maned afhaengig af, hvordan salgsaemmensat. Oversigten illustrerer ikke, at der
skulle vaere konkurrence pa markedet. De forskdlktisk ydede rabatter, som fremgar af
oversigten, er alene udtryk for, at de enkelte kuk@mbinerer forskellige rabatter. Da
rabatsatserne varierer afhaengig af indkabsformesngue, afhentning m.v., vil en oversigt, nar
den stilles op pa den made, som klager har gjoyiadtéd vise store udsving. Det vil en tilsvarende
opggrelse for Nordisk Wavin A/S ogsa ggre, da sdélskhar samme rabatstruktur.

Hvad markedsandele angar, er faktum, at Uponoeemuindste af de to i Danmark, men ikke pa
nordisk plan. Den anfgrte asymmetri i Danmark uddgyderfor til fulde ved, at Uponor som
koncern pa nordisk plan er den starste. Virksomimeder hver for sig i stand til at forudse



hinandens adfeerd pa markedet med den konsekvedes ganerelt vil afsta fra at konkurrere pa

pris, rabatter eller bonus. Hver af de to virksoddrekan forudse, at en prisnedseettelse foretaget af
den ene virksomhed vil blive besvaret med tilsvdesprisnedszettelse af den anden med henblik pa
opretholdelsen af den hidtidige markedsandel. anoétntet til at konkurrere pa listepriser samt
rabat- og bonusydelser er sdledes begreensetitiativtageren ikke vil forgge sit salg i et omégn
der kan kompensere for omsaetningsnedgangen.

Radet afviser, at den parallelle adfaerd er udtoylefi naturlig markedsadfaerd og alene skyldes, at
Uponor A/S som den lille blot ma indrette sig efsrdisk Wavin A/S.

| den forbindelse skal Konkurrenceradet bemzerkRadet er bekendt med, at der pa nordisk plan
eksisterer en brancheforening, hvor blandt andeindpA/S, Nordisk Wavin A/S sammen med de
@vrige aktgrer — Davinyl og Ma-bo — er medlemmaest B i dennes regi udarbejdet detaljerede
markedsstatistikker, der pa kvartalsbasis opggredé&elte producents salg pr. land pr.
produktsgruppe. Da brancheforeningen kun besti medlemmer, finder Radet, at parterne
herigennem har kunnet udnytte disse oplysninget fibrudse og ensrette deres adfaerd pa
markedet.

Uponor er nok den lille i Danmark, men ikke pa niskclan, hvor de to virksomheder har teette
forbindelser. Der bestar derfor rige muligheder &drde to virksomheder kan straffe hinanden.
Safremt en af virksomhederne begynder at konkuma@ den anden virksomhed pa det danske
marked, vil virksomheden kunne straffes af den andi&ksomhed pa et af de andre nordiske
markeder.

Der er ikke grundlag for at tale om kabermagt pdatked, hvor koncentrationen pa udbudssiden
er vaesentlig starre end den er pa efterspargsefssid hvor virksomhederne hver isaer seelger til
en lang reekke grossister.

5. Konkurrenceankenaevnets bemaerkninger

Parterne er enige om, at den foreliggende overemsseélse mellem Nordisk Wavins og Uponors
listepriser og standardrabat- og -bonusydelseriilskg selv er tilstraekkeligt til at statuere kédiier
dominans. Tvisten drejer sig om, hvorvidt det ahKarrenceradet i den paklagede afgarelses pkt.
69-72, jf. foran under 1. anfarte, udgar det i sddeende forngdne grundlag.

Ved en stillingtagen til, om de danske selskabedgidelevante marked, som i den paklagede
afgarelse er afgreenset til Danmark, aktuelt udkekektiv dominans, kan det ikke tilleegges
betydning, at der over for disse selskaber foilldage har veeret grebet ind mod en da foreliggende
samordnet praksis, eller at der i Sverige versamesag om ulovligt kartelsarbejde mellem andre
selskaber i de koncerner, som de to danske selskalugr i, vedrgrende leverancer til svenske
kommuner 1993-95.

Den paklagede afggrelse indeholder intet neermerdeznmarkedsmeessige betydning af, at
selskaberne indgar i nordiske koncerner. Afggreiiséaholder heller ikke noget om eksistensen af
en nordisk brancheforening — endsige en redegdi@isiennes virksomhed eller en analyse af den
markedsmaessige betydning heraf.



Den péaklagede afggrelse indeholder ikke nogen neemadegarelse for virksomhedernes
kundekreds eller analyse af betydningen af de tdrhedrarende kgbermagt, som klager har
henvist til. Den indeholder heller ikke oplysningen virksomhedernes nettopriser sammenholdt
med den forefundne overensstemmelse mellem virkederhes listepriser og standardrabatter.

| det hele ma Ankenzevnet finde, at den paklagegiaralse ikke kan ses at veere baseret pa den — til
statuering af kollektiv dominans — ngdvendige usdgelse af, om der mellem Nordisk Wavin og
Uponor bestar et sadant gkonomisk samarbejdeimtieyrdes gkonomiske relationer, at de kan
handle i feellesskab uafheengigt af deres konkunregt&under. Der er sdledes ikke i den paklagede
afgarelse det forngdne faktuelle grundlag for atiustre kollektiv dominans, og Ankenaevnet
ophaever derfor afgarelsen for sa vidt angar Uponor.

Herefter bestemmes:
Konkurrenceradets afgarelse af 27. september 2p0&wees for sa vidt angar Uponor A/S.

Klagegebyret tilbagebetales til Uponor A/S.

Ole Jess Olsen Jens Fejg
Barge Dahl«



