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Konkurrencestyrelsen har den 3. august 2006 godkendt Ementor ASA’s overtagelse af aktier i Atea Holding AB fra
henholdsvis 3i-gruppen, WM-data AB og "Management”. Efter overtagelsen vil Ementor eje 100 pct. af aktierne i Atea.

Ementor ASA (herefter "Ementor”) og Atea Holding AB (herefter "Atea”) er begge aktive inden for IT-sektoren med
fortrinsvist at videresalge IT-produkter til kommercielle slutkunder. Parterne har begge datterselskaber i Danmark, Sverige,
Norge og Finland. I Danmark udgver Ementor bl.a. sine aktiviteter gennem Topnordic A/S. Fusionen er ogsa anmeldt til de
svenske og norske konkurrencemyndigheder, der har godkendt den.

De fusionerende virksomheder er begge aktive i forhandlerleddet pa det danske IT-marked inden for videresalg af IT-
hardware og IT-software til kommercielle slutkunder og offentlige myndigheder (ingen af deltagerne er producenter.) Dertil
kommer tjenesteydelser til samme kundekreds til dels i forbindelse med salget af IT-hardware og IT-software.

Ementor bliver efter fusionen klart den stgrste forhandler af IT-produkter pa det danske marked. Dette vil iszer ggre sig
gaeldende pa delmarkedet for IT-hardware. Dog er det styrelsens vurdering, at overtagelsen - trods en stgrre markedsandel -
ikke vil fgre til, at fusionen heemmer den effektive konkurrence betydeligt, navnlig som fglge af skabelsen eller styrkelsen af
en domi-nerende stilling for Ementor.

Denne vurdering er baseret p3, at der vil veere en raekke andre forhandlere og gvrige typer leverandgrer, der er i stand til at
levere samme produkter som Ementor og til samme kundetyper. De traditionelle salgskanaler omfatter producenter —
distributgrer — forhandlere — slutbrugere, men greenserne er flydende. Nogle producenter, fx Dell, har med succes etableret
direkte salg til slutbrugerne, og nogle (mindre) kunder kgber ind fra detail-handlen. Dvs., at forhandlerne mgder
konkurrence fra flere led i distributionskeeden. En del mindre forhandlerne vil muligvis have vanskeligt ved at kunne
konkurrere om de stgrre kunder med fx over 1.000 ansatte, men her vil disse kunders mulighed for at forhandle priser
direkte med producenterne laegge et konkurrencemaessigt pres pa Ementor. Kundernes aftaler om samhandel er sjeldent af
leengere varighed end 12 méneder, og navnlig de store kunder afholder udbudsrunder med jeevne mellemrum. Selv om der er
visse krav, der skal vaere opfyldte for at etablere sig som forhandler pa IT-markederne, sa vil disse ikke veere uoverstigelige.
Derudover er markedet ikke preaeget af eneforhandler- og eneleverandgraftaler. De gvrige aktgrer pd IT-markedet vil derfor
veere i stand til at leegge et vist konkurrencemeessigt pres pa Ementor.

Pa baggrund af ovenstaende har styrelsen godkendt fusionen i medfgr af konkurrencelovens § 12c, stk. 2, 1. pkt.



